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本报记者 陈晶晶 北京报道

保险金信托规模持续刷新纪录。

《中国经营报》记者注意到，2023年“开门红”营销活动以来，保险公司和信托机
构频频联手布局保险金信托业务，众多“开门红”保险产品可实现与信托对接，成
立保险金信托计划。

例如，近日，外贸信托受托设立了一只总保费达5.4亿元的保险金信托。据外贸信托
披露，截至目前，该保险金信托是单笔受托规模最大的一只。更早之前，2023年1
月12日，人保寿险与中诚信托合作，在深圳签下了2023年首个亿元规模的保险金
信托。

事实上，保险金信托顺应高净值人群财富管理个性化需求，实现了快速增长。中国
信托登记最新数据显示，2023年1月，新增保险金信托规模89.74亿元，环比增长6
7.05%，规模为近11个月新高。

作为一项跨领域服务，保险金信托在服务模式和功能方面具有哪些特点？运营以来
完成了哪些升级迭代？

超40家险企推进

2022年以来，保险金信托发展势头非常迅猛，各大保险机构均在加速拓展保险金信
托业务。

根据泰康人寿披露的数据，泰康人寿保险金信托成单件数从最开始的1年3单，到20
20年百单、2021年400单，再到2022年已经突破2000单，累计总规模保费突破了
100亿元。而其合作信托公司的数量也由最初的3家扩展至超过20家。

据记者统计，截至目前，平安人寿、泰康人寿、友邦、安联人寿、国华人寿、百年
人寿、国联人寿等超40家寿险公司与20多家信托公司合作开展了保险金信托业务。
例如国华人寿、百年人寿与中信信托合作，中宏人寿与中信信托、外贸信托合作。

据了解，目前主要是终身寿险、年金险、两全险等实现现金流储备、收入补偿等传
承效果的保险产品对接信托产品。

需要注意的是，我国保险金信托的信托财产主要是保险金请求权，通常表现为保险
的受益权。不过，具体到实操中，保险受益权不局限于保险公司因履行保险合同而
向保险受益人给付的保险金，而是需要根据不同的保险种类进行判断和确定。
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例如，以终身寿险设立的保险金信托，信托规模为保险保额。由于终身寿险具有一
定的储蓄性质，保单会随着时间推移产生相应的现金价值，并保持增加，因而需要
将这些现金价值同时纳入信托财产范畴，因此信托财产规模以保额计算。

由此可看出，保险金信托的信托财产除了保险金请求权外，还能包含投保人在特定
情形下取得的保单现金价值、分红以及退还的部分保费等保险合同项下可能产生的
全部财产性权益。

目前，在实操的案例中，保险金信托设立以100万元起步，设立费将根据金额有不
同的优惠，信托服务报酬费在0.25%~0.3%/年。

据《长寿时代城市居民财富管理白皮书》调研数据，财富管理及规划是高净值人群
选择保险金信托的主要因素之一，比例达68.9%。

业内人士表示，多数高净值客户主要存在三大财富传承诉求：一是将家族财富与家
族企业进行风险隔离；二是妥善解决子女婚姻风险所衍生的财产分割问题；三是家
族财富的代际传承。

比如一些高净值人士担心子女婚姻会导致家族财富被分割，希望设立保险金信托，
给予子女经济支持的同时，又能隔离子女个人财产被分割的风险。此外，部分高净
值人士计划将家族财富直接传承给孙辈（或尚未出生的后代），保险金信托也能满
足财富隔代传承诉求。

值得一提的是，随着客户对保险金信托认知水平的逐步提升，我国保险金信托从初
期1.0模式，逐步升级至2.0模式，目前已升级至3.0模式，即“家庭保单”模式。

据悉，“家庭保单”保险金信托不仅打破了“单一被保险人+单家保险公司+信托
”的传统，还能为客户统筹名下的所有保单，整合到同一个保险金信托架构中。此
外，在3.0模式下，委托人以其自有资金设立信托，委托信托公司购买保险产品。信
托公司不仅是保险的受益人，也是保单的直接投保人。

养老场景类应运而生

除了资产配置与财富传承，高净值人群往往在人身财产保障、高端医疗、子女教育
等领域具有延伸性需求。

随着保险金信托业务的不断发展，保险公司持续在原有模式上进行了更新迭代，典
型的表现就是场景化，即“保险金信托+场景”。如“保险金信托+遗嘱”“保险
金信托+慈善”“保险金信托+公益”等。

                                    2 / 4



智行理财网
保险事务信托是什么意思(保险信托可解决的问题是什么家庭)

据悉，在保险金信托引入慈善捐赠服务方面，将信托的灵活性与慈善捐赠的自愿性
进行有机结合，实现保险保障、财富传承和慈善三项功能的融合。

此前有委托人为患有自闭症的孩子设立保险金信托，通过分次给付的方式为孩子的
未来提供基本的生活所需。在此基础上，在该委托人进行资金追加后，实现其每年
定额分配以及在受益人身故后一次性定向捐赠给深圳壹基金公益基金会，用于支持
以自闭症、脑瘫、罕见病等特殊需要儿童为主要服务对象的海洋天堂计划。

值得一提的是，随着“长寿时代”的到来，“保险金信托+场景”已经延伸至养老
领域。最新资料显示，泰康人寿、泰康健投联合五矿信托，创新开发出了直付养老
社区的“养老类保险金信托”。

泰康人寿官方微信公众号对此披露称，“养老类保险金信托”是一类特殊的保险金
信托对接模式，以提供养老服务为主要目的，填补了目前养老类金融产品以资金管
理为主的空白。而泰康养老保险金信托直付社区模式，是指委托人设立信托，交付
包括保险金请求权、现金等在内的信托财产，指定受益人，提前安排养老分配及传
承方案等。当信托受益人同时满足泰康之家养老社区入住条件，成为养老社区住户
时，可以在享有信托受益权的同时，由信托向养老社区支付费用。

中国信托业协会建议，未来可以探索并推进残障者保险金信托、老年人保险金信托
、高风险职业者保险金信托、住院保险金信托、医疗保险金信托等产品。

“理赔金”再分配工具

“保险金信托并不是很复杂，也不是外界宣传的那样神奇。需要强调的是，保险金
信托中的‘保险’和‘信托’是相区隔的。保险金信托在保单有效期内是一份保险
计划，只有在触发保险事故后，保险合同项下产生的保险‘理赔金’进入信托专户
，保险合同终止后，信托才开始真正运作。换句话说，不是将保险公司已收保费交
给信托公司管理，而是在触发保险事故后，按照合同要求，将保险‘理赔金’或者
满期金交给信托公司履行其管理职责，包括但不限于资金投资运用、账户管理、运
营维护、清算分配及提供或出具必要文件以配合委托人管理信托财产等事务。因此
，可以把保险金信托看作是对保险‘理赔金’再分配的工具。”一家大型寿险公司
个人客户业务部负责人对记者表示。

近日，泰康人寿完成了首笔保险金信托理赔。2020年，泰康人寿客户李女士陆续购
买多份年金险、终身寿险，其后将受益人变更为国投泰康信托，并制订详细的保险
金信托计划。2022年末，李女士身故，家人全权委托信托公司负责办理理赔事务。
泰康人寿收到信托公司的理赔申请并协助准备相关理赔材料，将李女士身故保险金
160余万元赔付给信托公司。之后，信托公司代管并运作理赔金，按照李女士生前
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制订计划，按条件分期限给付指定的受益人。

一家银行系寿险公司银保部人士对记者表示，保险金信托的核心功能弥补了人寿保
险保险金不足：受益分配方案分配不够灵活和再管理缺失。也就是说，保险金信托
可以约束投保人子女或其他受益人按投保人生前的意愿妥善运用保险金，或者避免
人寿保险保单被列入投保人的清算资产以及课征遗产税等问题。

上述银保部人士进一步指出，保险金信托是一个跨生命周期产品，特别是对接终身
寿险的保险金信托，信托公司的管理事务大多发生于委托人身故之后，必须充分考
虑跨生命周期过程中可能涉及的各种执行问题，包括如何及时获取客户动态信息，
如何执行理赔后续流程等，都需要在合同中进行明确约定，保证未来事务性工作的
可操作性，这对保险公司、信托公司均提出了较高要求。由于保险金信托业务在中
国开展时间较短，尚未有保险金信托产品走完全生命周期，其中可能出现的各种问
题尚未得到充分考虑，侧面增加了保险金信托的执行与管理的风险。
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