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财联社4月14日讯（记者 吴雨其）近期，多家第三方财富管理公司披露2022年年报
以及2023财年半年报。整体来看，多数“三方”面临压力，面对2023年复苏之年
，未来的第三方应向何处去？

在过去近二十年的时间里，第三方财富管理行业从无到有，以极快的速度实现了增
长和扩张，在行业里占据一席之地。

部分“三方”营收、利润双降

所谓第三方财富管理公司，是相对金融市场中的资金端与资产端两方而言的，前者
是指投资方，包括个人、投资机构，后者是指对接实体经济主体并将其设置成金融
产品的一方，如银行、信托、基金等。而“三方”则是独立于两方之外，并以相对
客观中立的立场对两方进行对接。

财联社记者整理了五家上市的第三方财富管理公司最新财报数据，以从侧面反映第
三方财富管理行业的现状。

据记者统计，目前赴美上市的“三方”有四家，分别为2010年在纽交所上市的诺亚
财富、2015年在纽交所上市的钜派投资、2019年在纳斯达克上市的普益财富以及2
021年在纳斯达克上市的海银控股，其中，诺亚财富在2022年于港交所二次上市。
此外，还有一家上市于新三板的好买财富。

从整体来看，五家第三方财富管理公司中，除钜派资产尚未披露2022年财报数据外
，其余四家信息如下图。（注：普益财富、海银财富数据为2022财年）

整体营收看，诺亚财富去年全年实现营收31亿元，营收体量为四家之首，不过，对
比去年，诺亚财富营收有所下滑，同比减少27.78%；其中财富管理收入下降最多
，同比下降31.2%；公司实现净利润9.77亿元，同比下降25.69%。原因是全年股市
波动导致2022年私募证券基金产品分销减少、从产品供应商收到和分享的私募证券
基金产品中获得的业绩减少。

海银财富2022财年财富管理业务营收为10.44亿元，同比增加10.5%，资产管理营
收0.10亿元，同比增加26.5%。而2023上半财年，海印财富的财富管理营收为9.70
亿元，同比增加13.4%，总体看，海银财富的财富管理业务正呈上升态势。

好买财富2022年营收、净利润双降，2022年实现营收7.87亿元，同比下滑24.39%
；归属于挂牌公司股东的净利润1.49亿元，同比下滑54.82%。具体来看，好买财
富本期高端私募业务收入因市场影响，认购费及业绩提成出现下滑，收入约5.65亿
元，较去年同期下降35.07%。截至2022年12月底来自好买 APP“储蓄罐”及“好
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买基金”的公募基金存量约为146亿元，比去年年底存量下降了约
5%；高端私募存量约为547亿元，较去年下降约9%。

普益财富2022财年境况并不好，亏损金额为0.61亿元，实现营收1.89亿元，其中财
富管理业务营收为1.72亿元，同比减少2.91%。2023上半财年财富管理业务营收为
0.54亿元，同比减少75.98%，可见，普益财富的财富管理业务也并不如意，总体
呈下降之势。

而尚未披露财报的钜派资产近年来境况不佳，自2018年至2021年钜派投资连续四
年持续亏损，2021年全年度净收入为人民币3.59亿元，较上年同期的人民币3.88亿
元下降7.5%。

从上述公司经营状况不难看出，一些第三方财富管理公司的现状并不向好，遭遇了
营收、利润下滑，财富管理业务也随之受到影响。一位市场人士向记者表示，“去
年是资管新规的第一年，第三方财富管理公司在业务上或多或少会受到影响。另一
方面，如果投资组合的表现不如预期，客户可能会撤回资金，从而导致管理费和绩
效费的下降。”

瓶颈凸显

通过分析五家知名第三方财富管理公司的财务状况，不难发现，除了海银财富，另
外四家“三方”的整体营收和财富管理业务均在走下坡路。第三方财富管理行业发
展是否陷入了瓶颈？

上述提到，严格意义上的第三方财富管理公司主要通过独立分析客户理财需求，判
断所需投资工具，从而为客户提供综合性的理财规划服务，向客户收取费用，要保
持客观、独立。但目前“三方”的卖方模式仍依赖代销产品获得一次性佣金以及服
务费，这种模式难以保证客观独立。

从各“三方”的发展路径上看，一般以代销产品起家，在代销模式陷入瓶颈后，部
分第三方财富管理公司进军资产管理业务并进行主动管理。比如诺亚财富成立了歌
斐资产、好买财富设立了上海新方程等多个资管主体。以代销为主的卖方模式似乎
逐渐淡化。

“在代销佣金上，第三方财富管理公司没有议价权，佣金随时可能被下调，所以各
家第三方财富管理公司很自然地就想做资产管理，自己去做管理人。”上述市场人
士向记者表示。

不过在转变后，同样面临不少问题，一方面，在经济下行压力较大时，信用风险频
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发等风险可能会导致客户的投资回报率下降，公司的绩效费用减少，营收下降。另
一方面，财富管理机构风控制度仍不健全，极易下沉信用，积累风险。

监管层面，第三方财富管理行业的问题也较为突出。相关法律人士在接受采访时提
到，“部分财富管理公司一面提供财富管理服务，一面提供投融资服务的第三方财
富管理业务模式，当前私募基金监管立法滞后，存在较高的道德风险，很难形成良
性发展的市场秩序。未来趋势很有可能衰落甚至被淘汰。”

在竞争格局方面，随着金融科技的发展和新型业务模式的出现，第三方财富管理公
司可能会面临来自互联网科技公司和传统金融机构的竞争压力。这些竞争对手可能
拥有更多的资源和优势，如品牌知名度、客户基础、科技创新等。此外，第三方财
富管理公司也可能会面临客户粘性较低的问题，客户可能更加倾向于根据市场环境
和业务需求选择不同的投资平台和服务商。

一位高净值人士向记者表示：“为什么客户要把钱交给风险很大的‘三方’公司，
而不是放在传统机构如银行、信托等地方？资产方同理，为什么不通过正规金融机
构融资？”

的确，客户信任问题也仍是财富管理机构所要面临的重要问题，“第三方财富管理
公司的声誉和信誉可能会受到客户和监管机构的质疑和挑战，特别是在出现金融诈
骗、投资亏损等事件的情况下。”上述人士表示。

新湖财富表示，第三方财富管理行业作为以服务见长的财富管理分支，在缺少传统
金融机构品牌加成的前提下，更需要重视投资者教育在塑造专业品牌、获取客户信
任、建立长期合作等方面的积极作用，不断培养成熟的投资者群体，和投资者共同
进步、和谐发展。

中国社会科学院金融研究所研究员杨涛表示，“2022年私募证券投资基金整体规模
缩量明显，净值回撤成为主要影响因素；理财产品本金安全、收益稳定的市场形象
已被颠覆，陷入到产品净值回撤与客户赎回的困境中。如何在重构信心的同时，真
正增强客户对产品的信任，财富管理也是绕不开的挑战。”

如何破局？

从行业整体来看，财富管理行业的发展前景广阔。好买财富在2022年年报提出，目
前第三方财富行业在国内被越来越多的高净值客户所接受，根据《2019-2020中国
高净值人群财富报告》，越来越多的高净值客户开始选择专业的财富管理机构量身
打造资产配置方案高净值人群的规模将进一步增长以及对第三方财富管理机构认可
度的日益提升，意味着财富管理在未来有着广阔的发展前景。而高净值人群对于财
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富管理的需求也将变得更为多元化，这也需要财富管理机构提供更高水准的服务。

不过，面对上述分析的种种困局，对于第三方财富管理公司来说下一步将走向何方
？

一位资深人士提出，“市场的共识更聚焦在‘三方’向买方投顾转型。”对比基金
代销和基金投顾，前者围绕产品本身，而后者则围绕着客户的需求，第三方财富管
理机构在买方投顾上更能体现其管理和服务能力，强调财富组合配置，更接近“三
方”的概念。

正如前文所述，目前的第三方财富管理公司，包括好买财富、诺亚财富的重点均在
私募基金或权益市场等布局，若是不转型，未来的瓶颈依旧会持续。

好买财富也曾表示表示，目前“卖方销售”模式仍然是国内市场的主流。但随着客
户对理财认知的提升，对于投顾服务的认可，未来“买方投顾”的前景还是可期的
。这种转变需要时间的沉淀，不是一蹴而就的。

从投资者层面，第三方财富管理公司也需加强投资者教育，扭转过去既想获得高收
益、又高度依赖“刚性兑付”的投资理念，引导投资者更加注重投资回报与投资风
险控制的平衡，而非投机收益。

杨涛表示，对于金融消费者或投资者来说，或许需要适度降低对金融投资的过高预
期并回归平常心、加强财商教育以提升金融“有效需求”、充分理解风险并合理管
理风险、理性委托中介机构以缓解信息不足等。

本文源自财联社记者 吴雨其
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