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下面的新型外贸骗局，可是让不少老外
贸（#外贸业务#员），甚至我身边的朋友也都中招了，大家一定要注意。

也希望大家赶紧分享给身边做#外贸#
外贸的朋友或者分享到朋友圈，让更多人看到，避免损失！如果文章对你
有帮助，还请帮忙点个赞、点个关注，谢谢！

说是“新型外贸骗局”，其实就是几
年前的“返佣骗局”，那到底为什么会让不少老外贸都中招？

第一，看似合理的成交过程

业务员从B2B网站或者其他渠道，收到有内容、有数量、明确针对公司某款
产品询价的询盘，数量也很客观，比如说，4000 个。
“客户”大概率也是来自于中国香港，各方面信息也显示他是在香港本地
人，普通话也还行，彼此沟通无障碍
“客户”也对业务员的报价没有过多还价。比如说，正常客户报20美金都
嫌贵，但，这个“客户”却能接受。只是特别要求合同上写28美金，差价8
美金作为“暗佣”，成交后，将差价返给“客户”。不难看出，“客户”
是个中间商，这个时候，大多数人都觉得暗佣太高，可能很难成交。但是
，因为这几年特殊的原因，想着既然“客户”有要求这样子，自有道理，
只要自己能接到订单就好了。
客户对11.2W美金的合同，没有多大异议；在沟通过程中，客户也会有各
种彩虹
屁，夸我们专
业、沟通效率高等等，让业
务员放下戒备心。接下来，
客户就会以订金和尾款的分开付，太麻烦了，想一次性付款。

第二，客户的特别要求

初看上述过程都很顺利，这个时候“客户”也会提出几个“看似合理的要求”：

客户第一次和我们做生意，担心我们收到货款后，不返佣。所以，客户要
求汇款一到，就要立刻“先”支付佣金，也就是 3.2万美金=
4000个*0.8美金。
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“
客户”会
说，自己的香港账
户收款不太方便，毕竟是桌底交易；
需要支付等额的21万多人民币的佣金，到其广东“朋友”的私人银行账户
。
“
客户”也会特别要求业务员提供香港汇丰的账户；如果没有，可能会让业
务员借用其他人的账户。
因为“客户”公司用的是汇丰香港的企业账户，本行内转账方便，做账也
方便。

业务员上报给老板后，老板大概率也会同意“客户的要求”！

毕竟作为收款人，钱到了，再给“客户”支付私人佣金部分，没有风险的。而且，
货还在手里，钱还在手里，不怕客户取消订单！公司正好，也有汇丰香港的企业账
户，虽然平时用得不多，但“客户”有要求嘛，以客户的需求为导向嘛，同意就会
这些要求。

第三，“客户”火急火燎地催促“支付佣金”

客户”的货款，也按照约定汇入了业务员公司的汇丰账户，可能也有短信通知或者
登录网银也能查到，到账的时间大概率也是周五。

此时，
业务员就会反
馈给“客户”或者“客户”
会主动提到，汇款已到账。 接下来，好戏开始！
“客户”就会以各种理由、甚至威胁不想好好合作的话，那请安排退款吧，后续几
十万美元大单，就和其他公司合作了。以此，催促业务员、甚至其老板，按照之前
约定，安排佣金给客户的广东朋友......

最终，可能老
板也熬不住，让财务再次用
网银登陆了汇丰香港的后台
，确认汇款已到账后，心里顿时踏实了。于是，就先用自己的招商银行账户，给“
客户”指定的私人账户安排了佣金。
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第四，发现“汇款”被银行撤销，被骗21W多人民币

当周一财务，打算将该笔汇款入会大陆银行时，发现汇款已被银行撤销了，宣告被
骗！老板损失21W
多人民币....当然，这个故事还有
后续和更多细节！案例是来自于米课的毅冰老师分享，谢谢毅冰老师的分享！

为什么汇入汇丰银行的货款被撤销了呢？ 

其实，骗子只是利用信息差：香港汇丰银行或者某些香港银行的汇款，付款人是可
以主动撤回！
为什么呢？因为香港的金融体系和大陆不同，汇款到账有存入和汇入之分

“汇入”只是“钱到银行”并没有真正进入到你的账户，是可以撤回给付
款人
存入则无法撤回（香港华侨永亨银行的企业账户的）

华侨永亨银行---汇入短信

华侨永亨银行--存入短信

怎么避免中招呢？

首先，对客户做简单的背景调查，在确认订单时，适时地与客户讨论一些产品细节
和产品投放的市场，从侧面，判断订单和客户的真实性！

其次，如果客户提出“汇款到账就支付佣金”，你也可以相应地提出“财务把该笔
汇款转入大陆银行后，再给佣金！”因为财务单个订单的支出是独立核算的，有商
有量才是生意嘛。但如果这个时候，客户就是不同意，反应也非常强烈，大概率是
骗子了！

特别警惕，汇丰银行或者其他香港银行的“汇入”或者“存入”的区别。
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即便是存入，最好第一时间把该笔款项先转回给国内的银行或者其他香港
或者澳门银行，看看该款项是否处于pending；
另外，不管客户催促，一定要等我们能处置该笔汇款后，才进行下一步动
作，包括生产、支付佣金等等一系列动作。

最后，提醒下小伙伴们，在当前的环境下和外贸行业白热化的竞争中，一定要警惕
类似情况： 突然碰到一个超级慷慨的优质客户、不谈价格的冤大头、动不动就支付
全款的阔佬……多问问，自己真有那么幸运，这种好事都能碰上？

切记，一定要按照基本公司原则，不管是大陆银行还是其他银行，尽量以
“款到发货”为原则，待能转出客户汇款后或者该笔订单顺利完结后，才
安排后续的佣金或者其他事宜；当然，也要提前准备好应对的话术，避免
被客户制造的紧张感和话术，破坏上述原则。

当然，希望大家永远也不会遇上上述情况，即使遇上了，也看到了我分享的视频，
避免被骗！如果你身边有做外贸的朋友，请帮忙分享给他们，警惕类似骗局，避免
损失！

如果文章对你有帮助，还请帮忙点个赞、点个关注，谢谢！
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